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Ana Paula
Paixao Martins

O contrato de distribuicéo internacional de measaél@ instrumento particular escrito indicanhpaador
todas as vezes que acertarem a distribuicamoimibiche uma mercadoria no Brasil, conforme aliegislacdo
brasileira.

O Cadigo de Defesa do Consumidor, em seu artigo 12 diz que o importador/distribuidor responde pela re
dos danos causados aos consumidores por defeitos decorrentes do produto, assim como por informagde:
tes ou inadequadas sobre sua utilizacéo e risco (direitos regulatorios).

Antes de fazer o contrato, é indicado que na fase das negociacdes, tudo referente a distribuicéo seja |
acordado assim como os direitos regulatorios da importacdo da mercadoria.

NEGOCIACAO INTERNACIONAL OU FASE PRE CONTRATUAL

A negociac¢do internacional ou fase pré-contratual em que vou tratar por aqui € a que preragédsdhes as o
comeércio exterior e outros negocios internacionais.

Desconhego operacdes sem a negociacao internacional. E por ela onde tudo comeca, quando um negg
cional acontece.

E uma fase de extrema importancia porque € nela que é de nida véarias obrigacdes e deveres de ambas a:
como tudo relacionado a mercadoria, ao pagamento, frete, em caso de avarias, distribuicéo etc.

A seguir vou dar algumas dicas importantes sobre a fase da negociagéo.

Ana Paula Paix@o MartigsAdvogada Internacionalista, possui pos-graduagdo em Direito Internacional; MBA emetiomgidegBgios Inter-
nacionais. Além de ser empreséria, faz mentoria para Startups, Advogados e Estudantes de Direischraisai@sm@ssangeiras com atuacéo
no comércio internacional, contratos internacionais e propriedade intelectual. Taraléra da0€unscex para o Sebrae/RJ e Sebrae Nacional.
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uais temas precisamos tratar na fase da
negociagao Iinternacional?

Na fase da negociacdo internacional, também conhe
cida como fase pré-contratual, vocé deve conhecer
seu fornecedor, seu cliente, discutir sobre a mercador
importada ou exportada, qualidade, tipos, data de ven
cimento, forma de pagamento, qual sera o frete (inco
term), prazo para pagamento, etc.

E uma fase de muitas perguntas, respostas
guestionamentos, tirar duvidas sobre a mercadoria
antes de comercializa-la, por exemplo.

A fase da negociacéo internacional antecede o contrat
de distribuicao internacional de mercadorias.

ual pro ssional pode ser contratado para
exercer a funcdo de negociador internacional?

Neste caso, temos alguns pro ssionais bem diferentes
O que importa aqui é ter experiéncia com negociacoes

Pro ssionais de comércio exterior, de negocios interna-

uais séo os meios adequados para se fazer gmeais, advogados e varios outros pro ssionais poder
negociacao internacional? exercer este cargo.

A negociacdo internacional pode ser feita presgiciglyssivel fazer um contrato de  distribuicdo

mente, quando as partes resolvem se encontrahtBg{gcional de mercadoria sem antes ter feito a
conversar SObI’e a eXpOI’taQaO ou |mp0rtagao. negociagéo internaciona"?

Mas atencdo! E necessario ter algum pro ssionapgasael é, mas ndo é o indicado.
redigir tudo que foi acordado (mesmo que seja manus-

crito), é necessario depois que as partes leiam d3dpdicado € fazer a negociagéo, estabelecer tudo ent
cumento, porque sera enviado ao advogado paradazgartes e passar os combinados para o advogado re
contrato de distribuicdo internacional de mercadorgaso contrato.

uando uma negociacgo internacional for feita efdraéo indicado é simplesmente mandar fazer o contratc
pessoas ausentes, distantes, deve ser feita pod@@gifibuicao internacional de mercadorias. Pode ima

sempre! Porgue simplesmente tudo ca armazenaﬂtﬁlélfoqua_ntas perguntas nés, advogados, fazemos a
e-mail e no seu servidor. nossos clientes quando isso ocorre?

No WhatsApp pode se perder. Assim como em outros
aplicativos de conversa. O telefone pode quebrar, estra-
gar, ser furtado ou perdido. E se vocé nao recupﬁar as
conversas, pode perder um rico material. ;
_ E necessario fazer o contrato de
E depois? Como fazer o contrato? distribuicao de mercadoria importada

Ah, vai fazer um contrato verbal? N&o né? todas as vezes que for importar

, : . : mercadoria, distribui-la e revendé-la
NOs advogados precisamos de material escrito e bem es- . .
ao consumidor nal do Brasil

crito para redigir um excelente, completo contrato de
distribuicédo internacional de mercadoria. 79
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A fase da negociacao internacional ou pré-contratlac®nado a distribuicdo, tais como, mercadoria(s) ¢
tdo importante para um procedimento de importagiiem distribuidas, area de abrangéncia do contrato,
qguanto é o seu contrato escrito de distribuicdo cemascimento e o marketing da marca comercial importa
cial internacional de mercadoria. da, além do registro da mesma no Brasil.

E necessario sempre fazer, discutir tudo aatetedey muito importante estabelecer com o fornecedor

uma mercadoria, porque a mesma vai atraveaBar ce@@@ingeiro da mercadoria as obrigacoes e deveres

de navio ou avido. Ter que trazer mercadoria gervofartes. Tudo isso deve ser bem discutido. N&o se esqt

imprevisibilidade contratual € inviavel nanceit@me cer de estabelecer, em caso de rescisdo contratual, pe
lidades e indenizagoes.

CONTRATO DE DISTRIBUI(}AO DE As partes devem tratar também sobre a exclusividad

MERCADORIA IMPORTADA territorial da importacdo, concedida pela empresa for-
necedora estrangeira a empresa importadora distribui

E necessario fazer o contrato de distribuigéoadbmeqora brasileira.

ria importada todas as vezes que for Importdonasrcgyj importar uma mercadoria? Atente-se & necessidac
distribui-la e revendé-la ao consumidor nalsio Braye respeitar a legislacdo brasileira sobre cada categc
giercadoria importada. E tambeém que € sempre um
presa legalmente constituida no Brasil que pode im
portar mercadoria estrangeira.

Logo, o contrato de distribuicdo da mercadoria € ug do- e
cumento muito importante para a empresa import2g6ontrato de distribuicao € o documento que repre-

ra e/ou distribuidora e consumidor nal da mercad8fgt@ © negocio juridico de distribuicao da mercadoria.

Além disso, no ato de importar mercadoria, informar
Idioma do contrato de distribuicdo de também quem sera o distribuidor em territorieilwasi
mercadoria importada

O idioma estrangeiro pode ser qualquer um, ~
versdao em Portugués brasileiro € bem-vinda, termﬂ\TRATo DE DISTRIBUICAO

vista que precisa ser lido, analisado por departathehbRNACIONAL DE MARCA

juridico da empresa, socios, e demais funcionariot= STRANGEIRA

tos podem né&o saber o idioma estrangeiro do contrato,

além de poder ser registrado em cartorio brasileirgy contrato de distribuicéo internacional de marca es-
trangeira € o instrumento contratual pelo qual as parte:

Direito aplicavel ao contrato de distribuicdo denacionalizam, juntamente com a importacéo, a entrade

Para o Direito Brasileiro, a responsabilidade é do iﬂfﬂ
tador sobre a mercadoria importada. €

mercadoria importada de uma marca internacional no Brasil.
A distribuicdo da mercadoria ocorrera no Brasil. Lggmgortante que o Distribuidor (muitas vezes o préprio
lei aplicavel € a lei brasileira. importador) tenha experiéncia com vendas e distribui-

O Cddigo Civil trata do contrato de distribuigéoggé) no mercado brasileiro.

forma genérica. Nao trouxe nenhum artigo espepheg que isso aconteca vocé precisa fazer um contrato

sobre o tema. Portanto, o contrato € atipico, podgggfhuicao internacional de marca estrangeira.
as partes estipularem tudo que quiserem, desde que néo

desrespeitem a lei brasileira. ; o .
O que é contrato de distribuicédo internacional

] _ de marca estrangeira?
Clausulas importantes ao contato de
distribuicio de mercadoria importada Trata-se de um contrato pelo qual um fornecedor es-

trangeiro se compromete a vender um produto ou servi

A primeira clausula que devemos abordar € a distribuidor para que ele venda para o seu merc
tribuicdo. As partes devem de nir com precisao nsumidor.
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E um contrato entre o dono da marca estrangeirg gom
o importador e distribuidor da marca estrangeira no . : . .
Brasil, com a nalidade de importar e distribuir a marca Os Contrat0§ Inte_rnaCIOHaIS,.aSSIm
estrangeira, e onde o distribuidokmeny howa dis- como 0s nacionais, podem vir com a
tribuico do produto. clausula de exclusividade na distribuicéo

Esse contrato pode conter uma clausula em que garantede produto ou servigo no territorio

a exclusividade da distribuicdo naquele territorio. acordado. E também uma clausula

No Brasil, os artigos 710 a 721 do Cadigo Civil dispbem estipulada pelas part\es, r_espeltqndo a
sobre contrato de agéncia e distribuicdo, regra geral. vontade delas e as leis locais

As clausulas desse contrato sao estipuladas pelas partes.

No Brasil, o Cédigo Civil dispbe as normas gerais e cabe

as partes acordarem, atraves do contrato, as clauswdamo, a nal o foro de elei¢cdo escolhido geralmente é
__ cidade de onde a empresa importadora € (onde o contr:

As partes devem desenvolver clausulas equilibragge&i4€sendo executado). Ou seja, pode valer a pena

disponham sobre as vontades das mesmas para g erifer do valor do contrato, escolher algum métodc

gocio aconteca. extrajudicial de solucéo de con itos tipo a Arbitragem.

Atencao! A Arbitragem n&do € um procedimento barato
A clausula de Exclusividade e quando escolhida em um contrato precisa vir expres

Os contratos internacionais, assim como os sackfaente escrita nele qual Tribunal Arbitral escolhido, a
podem vir com a clausula de exclusividademdgdistrClausula compromissoria e tudo mais que se refere a e
de produto ou servigo no territorio acordadobEntarM80 pode haver surpresa na escolha da instituicao d
uma clausula estipulada pelas partes, respeiiatado 4'Pitragem e muito menos dos precos.

de delas e as leis locais (lei de execucaatdp contr

uero chamar atencdo aqui sobre outra clausulaOgties clausulas importantes

pode vir implicita nessa ou separadamente: E também muito importante conter no contrato o valor
da distribuicéo, o prazo de validade (geralmente o praz
é determinado), o foro de eleig&o e o direito aplicavel.

uota de Fornecimento (forecast) e Aquisicdo

No contrato € importante estipular a quantidade

ma anual de mercadoria a ser adquirida pelo di

dor, para que surpresas nao ocorram. E tambemy ¢iflgesse contrato, também podem ter contratos ace

portante estipular as quantidades maximas caso R+ ariados.

cado alvo esteja aquecido. Tudo conforme o importador

e distribuidor determinar. A lista das mercadorias a serem distribuidas e os preg
também devem constar, para ndo haver surpresas.

rﬂ'ﬁmbém as clausulas de resolucéo do contra@ermult
A9 gumMprimento de alguma outra clausula estipulada

Distribui¢do Internacional

Em contratos internacionais, geralmente vem um@@NTRATO DE DISTRIBUICAO
trato “de adesao” para o importador brasileiro assipgFERNACIONAL DE MERCADORIAS

Por favor, leia com atencédo esse contrato, veja tHRSMARKETPLACES

clausulas, o que pode ou ndo pode cumprir. ImpofRTERNACIONAIS
suas clausulas. Argumente, discuta.

N30 assine contrato de distribuiciio de marca estro contrato de distribuicao internacional de mercado-
& a9 aranarketplacasternacionais € um documento

ra para o mercado brasileiro se ndo puder cumpriré‘sg o} quando o distribuidor da mercadoria (impor-
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tador brasileiro) vai vender mercadorias do forne&sdlaro melhor controle interno, feito por funcionarios
estrangeiro; redigido, regra geral, em Portuguéguénndo conhecem outro idioma, o Portugués € reco
caso de fornecedor brasileiro) e idioma estrangeimefudado sempre.

fornecedor).

A importac3o através doarketplacesternacionais POSS0 usar modelo de contrato de distribuicao
esta em alta e cada dia mais sendo praticada pelaté@hpagional nosnarketplaces

sas. O contrato de distribuicéo internacional & exigdaconselho ninguém usar modelo de contrato algun
em algunsarketplacegernacionais para todas as &f8no um advogado. Isso porque é muito raro encontrz

presas que distribuem e vendem através das platfesgs que entenda de contratos que ndo advogados.
0s produtos de terceiras empresas.

Esse contrato de distribuicdo que serd inserido na ple
e A . taforma damarketplaceternacional sera o contrato
Contraéos_ de distribuicao internacional de ativo entre vocé e seu importador/distribuidor. Logo, o
mercadorias contrato precisara estar bem feito, completo.

Consiste em um documento escrito, um contrato, no

gual constara os deveres e as obrigacdes oriurg s da .

relacdo estabelecida entre as partes. %Jm impor %lzagoes de uso da marca

distribuidor brasileiro compra de empresa estranggigauesmarketplacasternacionais podem pedir que
importa os produtos para distribuir no Brasil. seja entregue uma autorizacdo de uso da marca estre

L. , _geira no Brasil.
No corpo do contrato, varias clausulas precisam estar

presentes, tais como a de exclusividaseraglos Essa autorizacdo de usmanietplacerecisa ser um
produtos, a area de abrangéncia do contrato, o prdaowtoento bem redigido.
contrato, forma de pagamento.

o _ _ _ Registro da marca estrangeira no Brasil &
Contrato de distribui¢do internacional bilingue necessario?

ag? L . .
Ou somente em Portugues? A marca estrangeira so é valida no seu pais de origem
Se tiver um fornecedor estrangeirnagketplacesta

em Portugués, vai ser bilingue, Portugués/Ingl@smiica estrangeira logo precisara ser registrada no B
Portugués/idioma. sil, pois se assim ndo acontecer, pode correr o risco

ter a sua marca registrada por uma terceira pessoa. Cc
No campo dmarketplaceéera espaco para baixar usso, o contrato de distribuicéo tera problemas. Passiv
contrato. ue seja bilingue. de anulacéo. Pois a sua marca ndo podera mais ser v

~ . . . dida no Brasil.
Nao terd como baixar a tradu¢do do mesmo.

o ) Entende agora a importancia de fazer o registro da ma
Isso porque a sua empresa brasileira foi montadgaRafidangeira no Brasil?

car ativa por anos, certo?
Antes de iniciar em unarketplac® importador/dis-
tribuidor ira checar a necessidade do contrato se opta
por vender atravésndarketplace

o Chame um advogado, se nao tiver um. O contrato ser;
O contrato de distribuicdo escrito por advogados de ambas as partes.

mternac:lona_l € eX|g|_d0 e_m alguns Nao se aventure redigindo ou aceitando um documentc
marketplacésernacionais para t&0 sério como esse sem ter certeza de que é ideal pa

todas as empresas que distribuem e sua empresa.

vendem afraves da§ plataformas 0S gsse contrato de distribuicio sera o documento o cial
produtos de terceiras empresas  das operagdes de distribuicédo internacional da marca e
99 trangeira com o importador/distribuidor brasileiro.
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