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A politica comercial do governo Trump, que se conhece até o momento, é o objeto de analise deste artigo. O
tema continua em evolugdo. Uma discussdo esta em andamento no Executivo e no Congresso no contexto
da reforma tributéria e da confirmag¢do dos nomeados para chefias de departamento (equivalente a ministé-
rio no Brasil) pelo Congresso. O representante comercial dos Estados Unidos (USA), figura-chave na poli-
tica comercial, ainda nao foi sabatinado.' O secretario de Comércio, que tomou posse ha dias, ainda estd se
inteirando da situagao. E possivel que alguns ajustes sejam feitos quando o gabinete estiver completo, mas a
orientagao basica devera permanecer inalterada.

A ORIENTACAO

A orientacao dessa politica estd contida no discurso de posse do presidente Trump? em janeiro ltimo e é
fundamentalmente protecionista, como a sele¢do de alguns trechos revela.

<« o o~ 7 . . . . - -~ . ’ y .

...Toda decisao em comércio, impostos, imigracao e relagdes exteriores serd tomada em beneficio dos tra-
balhadores americanos e familias americanas. N&s precisamos proteger nossas fronteiras contra as devasta-
¢oes de outros paises que fabricam nossos produtos, roubam nossas empresas e destroem nossos empregos.”

O texto nao so ¢ claro e direto, mas a linguagem ¢ das mais truculentas ja utilizadas por um presidente com
respeito ao comércio com outros paises. E, para completar, coloca o protecionismo como a maquina gera-
dora do progresso.

<« -~ ’ . . ’, . .
A protecao levard a grande prosperidade e poderio... N6s seguiremos duas regras simples; compre ame-
ricano e empregue americano.”

' Na audiéncia realizada em 14 de margo de 2017 no Comité de Finangas do Senado, com vistas a sua aprovagio pelo Congresso, Lighthizer agradou tanto
Republicanos quanto Democratas. Sua aprovagio ¢ tida como certa.

* Discurso de posse pronunciado em 20 de janciro de 2017. A integra pode ser lida em http://www.cnn.com/2017/01/20/politics/trump-inaugural-address/
3 Idem.
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O citado pronunciamento bem reflete a personalidade
do chefe de estado americano, que quebrou todos os
modelos de campanha eleitoral e que, como presiden-
te, esta quebrando tabus de comportamento e de co-
municagdo. Trump é pragmdtico e, de longe, o0 menos
politico de todos os presidentes americanos. Expressa
o que lhe vem a mente, sem medir palavras, e responde
de bate-pronto, frequentemente via fwitter, a tudo que
possa ferir sua imagem. Ele se considera, acima de tudo,
um negociador. Nas suas palavras, “meu estilo nego-
ciador ¢ bem simples e direto. Eu almejo alto e depois
continuo pressionando e pressionando e pressionando
para conseguir o que quero.” E dificil precisar quando
uma posi¢ao que assume ¢ postura negociadora ou
nao. De fato, a imprevisibilidade é outra caracteristica
de Trump, que, a seu ver, ¢ uma qualidade. Por vezes
criticou seu antecessor por anunciar com meses de an-
tecedéncia objetivos militares a serem atacados pelas
forcas norte-americanas, quando isso apenas assiste ao
planejamento tatico dos inimigos.

A EQUIPE

Para implementar o seu programa de governo, Trump
indicou um “time dos sonhos”, cujos integrantes estao
em plena sintonia com sua orientagado. O secretario de
Comércio, Wilbur Ross, é um miliondrio investidor
com interesses nas industrias do ago e do carvao, en-
tre as industrias que Trump visa proteger e recuperar.
O indicado para United States Trade Representative
(USTR) ¢ Robert Lighthizer, advogado que em sua
carreira profissional dedicou-se a representar a indus-
tria sidertrgica norte-americana em casos de defesa
comercial (antidumping, antissubsidios, salvaguardas).
Nos anos 1980, como USTR Alterno, idealizou e ne-
gociou os “acordos voluntarios de restricio™ do ago,
pelos quais os paises produtores, inclusive o Brasil, se
propuseram a limitar quantitativamente suas exporta-
¢oes para os EUA em troca da revogacgao de todos os
direitos antidumping e antissubsidios em vigor.

Duas grandes novidades foram introduzidas na area de
politica comercial. A primeira foia cria¢io do Conselho
Nacional de Comércio (NTGC, sigla em inglés), na Casa
Branca, encarregado de propor estratégias inovadoras
em negociagdes comerciais, coordenar a avaliagdo da
capacidade industrial e de defesa com outras agéncias
governamentais, e assistir no acesso de desempregados
a novas oportunidades no setor de fabrica¢do qualifi-
cada. Para dirigir o NTC, Trump convidou Peter Na-
varro, PhD em Economia da Universidade de Harvard,
professor da Universidade da California, autor do livro
e documentario Death
by China® que critica a
utilizagdo de subsidios
e manipulagdo cambial
pelo governo chinés para
ganhar vantagem no co-
mércio  internacional.
Tais criticas foram re-
produzidas na campanha
presidencial de Trump.

*Trump, Donald and Tony Schwartz, The Art of the Deal, Ballantine Books (2015).

> Em inglés Voluntary Restraint Agreements (VRA’s).

¢ Navarro, Peter and Greg Autry, Death by China, Pearson Education (2011). Documentério Death by China em video: hteps://www.youtube.com/

watch?v=mMImjXenIXI.
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A segunda importante novidade é que o USTR per-
de a hegemonia na formulagao da politica comercial
e as decisGes passam a ser tomadas pela #oika” Co-
mércio-NTC-USTR. Segundo Trump, o secretario
de Comércio Wilbur Ross teria a lideranga no siste-
ma de formulagdo, embora este tenha indicado em
sua audiencia de confirma¢do no Congresso que tra-
balharia em coordenagio com o NTC e o USTR. E
importante notar que, na #7ofka, o conhecedor das leis
de comércio e com vasta experiéncia em questoes de
comércio internacional, inclusive do ponto de vista
de governo, é o novo USTR, Robert Lighthizer. De
quem os demais certamente precisarido depender para
avaliar aspectos legais e regulatérios e mitigar poten-
ciais contenciosos com parceiros comerciais.

Outra novidade sdo as mudangas que ocorrem no
sistema de formulagao de politica comercial (FPC)
nos EUA. Além da troca de lideranga na formulagao,
que passa do USTR para a #roika, a politica comer-
cial, que durante os oito anos sob a presidéncia de
Barak Obama foi praticamente reativa aos anseios
do setor privado norte-americano, agora passa a ser
propositiva, com a iniciativa partindo do Executivo.
Essa mudanga pode ser visualizada na Tabela 1, em
que a politica comercial é o resultado da interagao
dos principais atores no sistema de formulacao de

TABELA1

FORMULACAO DE POLITICA COMERCIAL NOS
EUA

Executivo 3 1
Legislativo 2 2
Setor Privado 1 1.5
Interesse Pablico 4 3

politica comercial: o Executivo, o Legislativo, o Se-
tor Privado e o Interesse Publico (Sociedade Civil +
ONGs + Organizagdes internacionais que afetam o
comércio, como OMC, Unctad, FMI, Banco Mun-
dial, entre outras). O niimero 1 denota maior influén-
cia e o digito 4 a menor.

No governo Obama, o setor privado detinha a maior
influéncia — em negocia¢des com os EUA recomen-
dava-se um acerto prévio com o setor privado antes
de procurar o Executivo, de forma a garantir um
acordo. Note-se que em ambos os governos o inte-
resse publico, que detém os interesses ambientais/
sociais e as organizagOes internacionais, por exem-
plo, tem a menor influéncia. No governo Trump, o
setor privado passa para segundo lugar em influén-
cia, mas ainda é mais influente que o Legislativo. Isso
faz sentido, uma vez que o setor privado tem papel
predominante na eleicao de deputados e senadores
e estes buscam manter esse apoio atendendo aos an-
seios de seu eleitorado. Em negociagoes comerciais
com este governo, a recomendagao seria a de, antes
de tudo, procurar convencer a troika.

O PROGRAMA

Recentemente, foi divulgada a Agenda de Politica
Comercial de 2017 do presidente,® que segue a mes-
ma orienta¢do do discurso de posse, mas expande
as razOes e as prioridades. Nela sio listadas quatro
principais prioridades para a politica comercial.

1. Defender a soberania nacional em politica comer-
cial: o objetivo seria resistir “aos esfor¢os de ou-
tros paises — ou de 6rgaos internacionais como a
Organiza¢ao Mundial de Comércio (OMC) - de
enfraquecer os direitos e beneficios ou aumentar
as obrigagoes dos diversos acordos comerciais em
que os EUA sio parte.” Esta tem sido uma critica
constante dos EUA em relagdo ao Sistema de So-
lu¢ao de Controvérsias da OMC e que, de certa
forma, fundamenta a recusa norte-americana a
renovagao do mandato do juiz sul-coreano Seung
Wha Chang no Orgio de Apelagio da OMC.

7 Termo russo que designa a colaboragio de trés (individuos ou animais) e, neste caso, bastante apropriado se levarmos em conta, como anedota obviamente,
a crescente controvérsia das ligagoes entre a equipe de Trump ¢ o governo Putin na imprensa americana.

8 Office of the United States Trade Representative, The 2017 Trade Policy Agenda and 2016 Annual Report, acessado em 8/3/2017: hteps://ustr.gov/sites/

default/files/files/reports/2017/AnnualReport/AnnualReport2017.pdf
? USTR, National Trade Policy Agenda for 2017, p. 2.
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2. Aplicar estritamente as leis de defesa comercial:
isso incluiria além das leis relativas a antidum-
ping, antissubsidios e salvaguardas, a utilizagao
da Sec¢do 301 do Trade Act de 1974 que autoriza o
USTR a tomar “medidas apropriadas” em respos-
ta a agoes que violem acordos comerciais interna-
cionais ou sejam injustificaveis ou nao razoaveis
ou discriminatérias e que afetem negativamente
o comércio dos EUA. No passado, a Se¢ao 301 foi
vulneravel a questionamento na OMC por permi-
tir a aplica¢do unilateral de restri¢oes ao comér-
cio. Resta saber como serd implementada. Por ou-
tro lado, ¢ importante notar que, embora nio se
encaixem na defini¢ao legal de defesa comercial
e possam provocar questionamentos na OMC, os
acordos voluntarios de restricdo as exportagdes
podem retornar ao cabedal de op¢oes para pro-
teger a industria norte-americana, como ocorreu
nos anos 1980, no setor sidertirgico, com Lighthi-
zer como USTR Alterno.

3. Utilizar todas as fontes de alavancagem para en-
corajar outros paises a abrirem seus mercados as
exportagoes norte-americanas de bens e servicos,
e proteger os direitos de propriedade intelectual:
aplicar-se-4 o principio da reciprocidade com
aqueles paises que se recusem a abrir seus mer-
cados e a Segao 301 ¢ citada como instrumento
poderoso para convencer outros paises a adotar
politicas mais “market-friendly’.

4. Negociar novos e¢ melhores acordos comerciais
com paises em mercados-chave: mencione-se que,
neste contexto, os EUA deram inicio ao processo
de seis meses para sair do Acordo Trans-Pacifico
(Trans-Pacific Partnership ~TPP), e anunciou rene-
gociacao do North American Free Trade Agreement
(Nafta). O novo foco passa a ser em acordos bila-
terais, o que, na ética negociadora de Trump, faz
todo sentido. A alavancagem dos EUA sera maior
no ambito bilateral do que no regional ou multila-
teral, onde outros paises podem se unir para resis-
tir ademandas norte-americanas. E nesse particu-
lar, vale citar um trecho do livro de Trump 7he Art
of the Deal:"® Alavancagem: nao faga negdcios sem
isso. Exalte (em inglés, Leverage: don’t make deals
without it. Enbance). Novos acordos comerciais,

10 Ver nota 4, supra.

C

No governo Trump, o setor privado passa
para segundo lugar em influéncia, mas
ainda ¢ mais influente que o Legislativo.
Em negocia¢des comerciais com este
governo, a recomendagao seria a de, antes
de tudo, procurar convencer a troika

b))

segundo declaragoes anteriores de Trump, deve-
rao incluir aviso prévio de 30 dias para denuincia
de acordos, em vez dos atuais seis meses; clausula
ou medida de prote¢ao contra manipula¢do cam-
bial; e substitui¢ao das clausulas de disputa inves-
tidor-estado por um novo sistema de solugao de
controvérsias para investimentos.

Nao mencionados na agenda, mas parte integrante
do programa de Trump, estao os incentivos para aqui-
si¢do de produtos exclusivamente norte-americanos em
obras de infraestrutura e desincentivos a terceirizagio
da producio doméstica em outros paises. O progra-
ma de infraestrutura prometido consumird entre
US$150 bilhoes e US$1 trilhdo em dez anos e in-
cluira recuperacao e construgao de estradas, pontes,
aeroportos, redes publicas de transporte, oleodutos,
gasodutos, entre outros empreendimentos. Para to-
das essas obras, o requerimento sera Buy American,
ou seja, apenas produtos de fabricagao doméstica se
qualificardo."

Em sua campanha, Trump prometeu penalizar as
empresas norte-americanas que fabricassem seus
produtos no exterior para depois vendé-los nos EUA.
Chegou a propor imposi¢ao de tarifas punitivas de
30% e 40% a importagdes provenientes da China e
do México, que seriam as principais origens dessas
importagdes. Essa op¢ao, no entanto, nao deve vin-
gar em func¢io de seus acessores alertarem para um
provavel bem-sucedido questionamento dessas me-
didas na OMC. O Ajustamento Fiscal de Fronteira
(Border Adjustment Tax — BAT), no entanto, tem boas

! Note-se, no entanto, que na construcio recentemente liberada do oleoduto Dakota Access Pipeline, que estava paralisada em virtude de consideragoes

ambientais, o requerimento Buy American teria sido flexibilizado.
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chances de ser aprovado. Nao s6 porque atinge o ob-
jetivo de politica comercial desejado, mas também
porque permite a redugao da aliquota do imposto de
renda pessoa juridica dos atuais 35%-40% para 15%-
20%, promessa de campanha de Trump, sem impac-
tar negativamente o or¢gamento.

A REFORMA TRIBUTARIA E O BAT

Atualmente as empresas norte-americanas sao tribu-
tadas entre 35% e 40% sobre seu lucro global. A refor-
ma tributaria ora em discussdo no Congresso implica
profundas alteragdes nesse sistema, a comegar por
uma redugio significativa da aliquota de pessoa juri-
dica para algo em torno de 15% a 20% e pelo BAT. A
versao do BAT em discussao visa tributar com a nova
aliquota reduzida apenas a receita doméstica menos
os custos domésticos (insumos domésticos, salarios,
entre outros). Isso implica que a receita de exporta-
¢oes ndo ¢é tributada (¢ deduzida da base de calculo)
e os insumos ou produtos importados deixam de ser
abatidos como custo para fins de imposto de renda.
Nessas condigdes, as empresas que mais dependem de
importagoes para fabricar ou revender seus produtos
pagardo relativamente mais imposto do que as ou-
tras.'” Isso certamente vai desincentivar investimen-
tos americanos diretos para produgio e terceiriza¢ao
em outros paises e incentivar maiores investimentos
em produgdo doméstica e exportagdes, com conse-
quente impacto positivo no nivel de emprego.

Segundo o or¢amento federal norte-americano de
2016, a arrecadagao fiscal dos EUA foi de aproxima-
damente US$3 trilhoes.” O BAT poderd ter impacto
positivo e relevante no orcamento. A Tax Foundation
estima um aumento de arrecadagao de US$1,1 trilhao
em dez anos com essas mudangas.'*

Ao mesmo tempo, Trump prometeu reduzir o imposto
de repatriagao de recursos de empresas americanas no
exterior dos atuais 35% para 10%. Cerca de US$ 2,6 tri-

lhoes de délares mantidos em outros paises poderao re-
tornar aos EUA com esse corte de tributagao. Poderao,
ademais, ajudar no financiamento do ambicioso pro-
grama de infraestrutura mencionado anteriormente.

Pelas razoes acima e apesar da oposicao das grandes
cadeias varejistas (maiores importadores), a probabi-
lidade de aprovagao do BAT ¢ alta. Mesmo se conside-
radas possiveis violagoes das regras da OMC em sua
versao atual e a ameaga da Unido Europeia de acionar
o Sistema de Solugao de Controvérsias da OMC caso
o BAT seja implementado, tudo indica que seria poli-
ticamente improvavel o BAT nao ser aprovado, espe-
cialmente a luz da prioridade top do governo Trump
de reduzir impostos e, no que toca 8 OMC, defender
a soberania nacional em politica comercial (ver item
1 de O Programa, acima). Ou seja, o BAT viabiliza
o corte de impostos sem impactos adversos no or-
camento federal e a ameaga de questionamentos na
OMC pode ndo impedir sua implementagio.

O BAT E AS REGRAS DA OMC

Entre as regras da OMC que o BAT poderia ferir
estdo as de: [a] tratamento nacional (Artigo III: 2
do GATT 94), por favorecer o produto nacional em
prejuizo do importado; e [b] subsidios (Artigo 3.1 do
Acordo de Subsidios e Medidas Compensatdrias), se
configurado um subsidio condicionado a utilizagao
de produtos domésticos e/ou desoneragido de im-
postos diretos na exportagdo. A desoneragio de im-
postos indiretos (impostos sobre produtos, como o
IPI e ICMS no Brasil) é permitida para a exportagio
até o montante desses impostos.””> No caso dos im-
postos diretos, como o imposto de renda (BAT), a
desoneragao é considerada subsidio 4 exporta¢ao.'

A situagao atual, levando em conta que o comércio in-
ternacional dos EUA ¢ com paises que utilizam o im-
posto de valor agregado (em inglés, Value Added Tax
- VAT), ndo ¢ vantajosa para os norte-americanos.

12 Embora a renda tributdvel passe a ser maior para as empresas que mais importam, cabe recordar que a nova aliquota ¢ metade da atual, o que significa

um impacto fiscal menor para essas empresas do que poderia parecer 4 primeira vista.

13 Ver or¢amento federal dos EUA: http://federal-budget.insidegov.com/1/119/2016.

! Ver sitio eletrénico da Zax Foundation: https://taxfoundation.org/faqs-border-adjustment/ .

1> Nota de rodapé 1 ¢ item (h) do Anexo I do Acordo sobre Subsidios e Medidas Compensatérias (ASMC).

¢ Ttem (e) do Anexo I do ASMC.

10
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Sendo, vejamos um exemplo pratico.

e SeosEUA exportam um automével de US$20.000
para a Alemanha, o VAT alemao de 20%" sera
acrescido ao preco de venda na Alemanha =>
US$ 24.000.

e Seum automoével alemao de US$ 20.000 é vendi-
do no mercado local, seu preco sera acrescido da
VAT => US$ 24.000, o que configura o chamado
“tratamento nacional”, onde ndo ha discrimina-
¢ao de tratamento entre o produto doméstico e
o importado.

e Se a Alemanha exporta esse mesmo automoével
para os EUA, o produtor alemao recebe devolu-
¢ao da VAT (US$ 20.000/1.2) => US$ 16.667.

e Comonaohd VAT nos EUA, o automodvel alemao
entra no mercado americano com a vantagem de
um prego inferior, sobre o qual incide apenas a
reduzida sales tax.'® O BAT reduz/anula essa van-
tagem, nivelando o terreno.

Como o exemplo demonstra, o VAT nao é neutro e
sim distorcivo para um pais que nao o aplica e que co-
mercializa com outro pais que o aplica. E um caso que
merece reflexao, até mesmo no contexto dos acordos
da OMC, com vistas a eventuais ajustamentos.

BENEFICIOS, OPORTUNIDADES E
PREOCUPA(;OES PARA O BRASIL

A nova politica comercial dos EUA pode trazer bene-
ficios e oportunidades para o Brasil. O primeiro be-
neficio, ja auferido pelo Brasil, foi fruto da rentincia
do TPP, que evitou o acesso preferencial de grandes
concorrentes dos produtos brasileiros ao mercado
norte-americano. Ao mesmo tempo, o Brasil passa a
ter mais importancia como mercado aos olhos dos
parceiros latino-americanos do TPP (Chile, México e
Peru) e, por extensao, dos parceiros da Alianga do Pa-
cifico. Seria uma oportunidade de buscar aprofundar
o relacionamento comercial com esses paises a partir
de uma posi¢ao de maior proeminéncia.

¢

A anunciada renegocia¢io do Nafta favorece
o0 Brasil em dois aspectos: possibilidade de
criar novos acordos entre Brasil e México;

e reduzir a concorréncia entre produtos
mexicanos e brasileiros nos EUA,
como no caso do suco de laranja

b))

E preciso acompanhar de perto a iniciativa do Chile
de convocar reuniao'” com os paises do TPP e convi-
dar a China e a Coreia a participarem. Nao seria de
surprender que tal reunido possa dar inicio a um pro-
cesso de aproximagdo do TPP-1 (sem os EUA) com
os paises da Parceria Economica Regional Abran-
gente (Regional Comprehensive Economic Partnership -
RCEP), liderada pela China e mais conhecida como
“a resposta chinesa ao TPP”. Devido ao menor grau
de ambigao do RCEDP, nao se anteciparia qualquer
dificuldade de os paises do TPP-1 integrarem-se
ao RCEP e formarem o maior acordo de comércio
internacional fora da OMC. Dada a importincia
do comércio brasileiro com a China, caberia
examinar a possibilidade de o Brasil aproveitar essa
oportunidade de defender e expandir esse comércio,
nao ficando de fora dessas conversagdes e de um
possivel mega-acordo.

Outro beneficio pode advir da anunciada renegocia-
¢ao do Nafta, que esta forcando o México a diminuir
sua dependéncia dos EUA e a diversificar seu relacio-
namento comercial. Essa tendéncia ja se observa no
crescente interesse do México em buscar acordos com
o Brasil. Uma renegocia¢io do Nafta também tem o
potencial de aliviar a concorréncia mexicana em nos-
sos tradicionais produtos nos EUA, como o suco de la-
ranja (o suco brasileiro estd sujeito a um equivalente ad
valorem de 40% ou mais, dependendo do preco), entre
outros, especialmente se envolver restri¢des de acesso.

170 VAT alemio ¢ 19%. O valor foi arrendondado no exemplo para facilitar o clculo.

'8 Pode variar de 0% a 8,5%, dependendo do estado: http://www.salestaxinstitute.com/resources/rates

1 QOcorreu em 13 ¢ 14 de margo de 2017.
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(¢

Em termos de desafios, hd, em principio, trés
que merecem atencio e acompanhamento:
Border Adjustment Tax, Buy American e a

tendéncia protecionista... O Brasil nao estard

imune, mas se souber aproveitar os beneficios
¢ as oportunidades que se apresentam, o
futuro promete

b))

E possivel ainda vislumbrar outras oportunidades
para o Brasil. O imenso programa de infraestrutura
mencionado anteriormente vai criar um surto
de demanda nos EUA por servigos e produtos de
constru¢ido. Embora o projeto sé admita aquisi¢ao
de produtos norte-americanos, a produgao local,
em condi¢cGes normais, ndo conseguird atender a
demanda nacional em varios bens, em particular nos
siderturgicos. Com um surto de demanda, o aumento

das importagoes ¢ praticamente uma certeza.

A politica comercial de Trump tem por objetivo ba-
sico eliminar o déficit comercial dos EUA com outros
paises. Quanto maior o déficit, maior a prioridade de
ac¢ao. No comércio com o Brasil, os EUA sao supera-
vitarios, o que faz com que nao representemos risco
para seu programa e, por conseguinte, nao estejamos
na sua al¢a de mira. Tal situagao pode se traduzir em
oportunidade favordvel para se avancar na diregao
de um acordo de comércio. HaA quem veja um even-
tual acordo comercial Brasil-EUA* como um seguro
contra eventuais medidas protecionistas de Trump, o
que, ajulgar pela facilidade com que este se retira de
acordos, ndo seria uma garantia contra medidas ad-
versas. Alternativamente, pode-se encarar um acordo
com os EUA como forma de defender e expandir a
posicao brasileira no mercado norte-americano, que
desde a assinatura do Nafta e de outros acordos bila-
terais pelos EUA, esta sob ataque. Produtos nos quais
o Brasil ¢ altamente competitivo, como agtcar, ago,
soja, carne iz natura, milho, suco de laranja, entre
outros, estao sujeitos a barreiras significativas e per-

dendo mercado para concorrentes com livre acesso.
Isso sem falar nos produtos brasileiros que poderiam
ganhar competitividade com a remogao de barreiras
no mercado americano.

Em termos de desafios, ha, em principio, trés que me-
recem aten¢ao e acompanhamento. Um é o BAT, que
vai encarecer e desincentivar todas as importagdes
norte-americanas, o que devera afetar mais os paises
com alta dependéncia de exportagdo aos EUA do que
o Brasil, entre outros. Mas, algum efeito negativo nas
nossas exportagoes haverd. Menor impacto se espe-
ra para os produtos que nao tenham produg¢io simi-
lar nos EUA. Outra preocupagao é o Buy American,
que serd exigéncia para as compras governamentais
e eventuais projetos de infraestrutura, o que deve-
ra prejudicar as importagdes de produtos similares
norte-americanos que tenham capacidade instalada
de produgao suficiente para atender ao surto de de-
manda esperado. Por fim, com base nas prioridades
elencadas para a politica comercial em 2017, espera-
se uma intensifica¢ao das atividades na area de defesa
comercial, com crescimento no nimero de peti¢oes
ﬂntz’dumpz’ng e antissubsidios, maior rigor nas investi-
gagoes e aplicagao de direitos e, provavelmente, maior
viés a favor dos peticionarios.

A politica comercial de Donald Trump, de tendéncia
protecionista, vai afetar negativamente todos os pai-
ses que exportam para os EUA, uns mais que outros,
e o Brasil ndo estard imune, mas se souber aproveitar
os beneficios e as oportunidades que se apresentam, o
futuro promete.

*0 Seria mais vidvel um acordo Brasil - EUA do que um Mercosul-EUA devido a preferéncia de Trump por acordos bilaterais.
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